
KERAFOL® ist ein international tätiger, deutscher Hersteller von innovativen Produkten und Lösungen 
für die Elektronikindustrie. Im B2B-Umfeld unterstützen wir unsere Kunden mit hochwertigen Materialien 
und Systemlösungen, die dort eingesetzt werden, wo Zukunft entsteht: Elektromobilität, Energiespeicher, 
Leistungselektronik und KI-Anwendungen. Unser Anspruch: technologische Exzellenz, partnerschaftliche 
Kundenbeziehungen und nachhaltiges Wachstum.

KLINGT SPANNEND? 
WIR FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!

KERAFOL® Keramische Folien GmbH & Co. KG | Personalabteilung | Koppe-Platz 1 | 92676 Eschenbach i.d. OPf. | bewerbung@kerafol.com

GESTALTE MIT KERAFOL 
DIE ENERGIESYSTEME VON MORGEN!
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uvm.
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WIR SUCHEN

DICH!

Dein Aufgabenbereich: Das erwarten wir:
Technische Beratung von Kunden aus dem 	
Bereich Elektronik und aktive Mitgestaltung 
an entsprechenden Lösungswegen
Vertrieb von Wärmeleitmaterialien mit 
Fokus auf spritzgussfähige Materialien  
im Vertriebsgebiet DACH
Identifizierung, Akquisition und Gewinnung 		
von Neukunden im B2B-Bereich
Koordination und Durchführung  	
von Maßnahmen zur Kundenbindung und 		

-gewinnung wie z.B. Teilnahme an Messen
Markt- und Wettbewerbsanalyse sowie das 	
Erkennen neuer Trends

Erfolgreich abgeschlossenes Ingenieurstudium
Berufserfahrung im technischen Vertrieb ist 	
wünschenswert
Erfahrung im Bereich Elektronik von Vorteil
Erfahrung im Bereich Spritzguss ist ein Plus
Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit sowie 
strukturierte Denk- und Arbeitsweise
Freude am täglichen Umgang mit Kunden und 
Kollegen sowie sicheres Auftreten
Sehr gute und sichere Kommunikation in Wort 
und Schrift in deutscher sowie englischer Sprache	
Sicherer Umgang mit gängigen Office-	
Anwendungen (Word, Excel, Outlook etc.) 	
Reisebereitschaft 25-40 %	

Anteilig 
Homeoffice

Moderner
Arbeitsplatz

TECHNISCHER VERTRIEBS-
INGENIEUR SPRITZGUSS (m/w/d)


