
KERAFOL® ist ein international tätiger, deutscher Hersteller von innovativen Produkten und Lösungen 
für die Elektronikindustrie. Im B2B-Umfeld unterstützen wir unsere Kunden mit hochwertigen Materialien 
und Systemlösungen, die dort eingesetzt werden, wo Zukunft entsteht: Elektromobilität, Energiespeicher, 
Leistungselektronik und KI-Anwendungen. Unser Anspruch: technologische Exzellenz, partnerschaftliche 
Kundenbeziehungen und nachhaltiges Wachstum.

KLINGT SPANNEND? 
WIR FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!

KERAFOL® Keramische Folien GmbH & Co. KG | Personalabteilung | Koppe-Platz 1 | 92676 Eschenbach i.d. OPf. | bewerbung@kerafol.com

GESTALTE MIT KERAFOL 
DIE ENERGIESYSTEME VON MORGEN!

Unsere Benefits
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Mitarbeiter
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Firmenevents
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WIR SUCHEN

DICH!

Dein Aufgabenbereich: Das erwarten wir:
Bewertung von Marktchancen durch Marktanalysen, 
Business Cases und Wirtschaftlichkeitsrechnungen 
Entwicklung neuer Geschäftsideen,  
Anwendungsfelder und Geschäftsmodelle
Aufbau und Pflege von Kontakten zu Schlüsselkunden 
sowie strategischen Partnern
Führung von Sondierungs- und 
Entwicklungsgesprächen mit Kunden 
und Kooperationspartnern
Enge Zusammenarbeit mit Vertrieb, Entwicklung,  
Produktion und Management
Begleitung neuer Produkte oder Anwendungen  
von der Idee bis zur Marktreife
Strukturierte Übergabe neuer Geschäftsfelder an den 
Vertrieb bzw. die Organisation

Mehrjährige Erfahrung im Business Development, 
technischen Vertrieb oder Marktaufbau im B2B-  
Umfeld
Sehr gutes Netzwerk in den Bereichen  
Energiespeicher, Leistungselektronik, 
Elektromobilität oder verwandten Industrien 
Technisches Verständnis für Batterietechnolgien
Strategisches Denken, organisierte Arbeitsweise 
und Abschlussstärke
Kommunikationsstark, überzeugend und 
verhandlungssicher
Deutsch und Englisch verhandlungssicher

Anteilig 
Homeoffice

Moderner
Arbeitsplatz

BUSINESS DEVELOPMENT
MANAGER (m/w/d)


